


Mejora tus Fotos



Fotos Iniciales



Fotos Profesionales



Introducción al Marketing



PRIMERO, DEBES ENTENDER ESTO

Post de
fotos

Videos
y Reels

Flyers

La primera área, es crear
contenido de muy alta calidad
en tus redes sociales.

Generalmente este trabajo es
realizado por un Community 

La segunda área, es realizar
publicidad pagada de manera
profesional y agresiva

Este trabajo es realizado por
un Trafficker Profesional



Buen producto
Poco tráfico

Producto medio
mucho tráfico

¿Qué los diferencia?



Buen producto
Poco tráfico

Producto medio
mucho tráfico

¿Qué los diferencia?



Las Kardashian Stephanie cayo

¿Qué las diferencia?



TRÁFICOPRODUCTO +



¿CÓMO AUMENTAR EL
TRÁFICO?



ESTRATEGIA 
ORGÁNICA

ESTRATEGIA 
PAGADA



ESTRATEGIA ORGÁNICA
Sin pago de publicidad
3 - 7 reels semanales
1 - 3 fotos publicadas por día
3 - 5 historias por día
Recomendación de publicar entre 5 pm y 7 pm
Responder comentarios
Realizar live de manera recurrente
Usar música en tendencia
Crear videos divertidos
Crear videos educativos
Contratar influencer

Tener interacción con seguidores
Dosificar las publicaciones
No puedo publicar mucho por día

Tiempo de espera 1 - 2 años (no
es 100% seguro tener resultados)
Cajita de preguntas
Ser constantes

Uso de hashtag



ESTRATEGIA PAGADA

Puedo publicar todas posibles las publicaciones por día
No necesito ser esclavo de las redes sociales
No necesito publicar todos los días, ni todas las semanas
Si o si necesito pagar 
Mientras mas dinero, tendré mas resultados

Inversión Alcance Prospectos Ventas





RELACIÓN DE VALOR Y VENTAS

COMUNIDAD

APORTAR VALOR

TRÁFICO
VENTAS



Mostrando tu imagen en redes sociales
Salir a hablar en los videos

Saludos
Recomendaciones
Historias de clientes
Videos divertidos

Mostrando tus capacitaciones
Compartiendo un poco tu vida personal
Realizando cajita de preguntas - encuestas
Regalando tips, consejos o minicursos

¿CÓMO CREAR COMUNIDAD?



CANAL - COMUNIDAD DE WHATSAPP

Se crea la comunidad desde un WhatsApp
Personal
Es un canal unidireccional
Las personas ingresan voluntariamente
Máxima capacidad: 2000 personas
Interactuan con nuestras comunicaciones
Se invita en el mensaje de bienvenida
Ideal para tener una comunidad muy
seleccionada y caliente



DISEÑO DEL PERFIL

Foto de perfil

Usuario fácil de recordar

Nombre y especialidad
Descripción mas detallada

Enlace de contacto

Historias
destacadas por

familias

las 3 primeras
publicaciones

deben
describir todo

tu negocio

Se fijan en el
perfil para que
el cliente sepa
rápidamente
que se ofrece



TIPOS DE PERFILES

Menos de 10k
seguidores



Entre 10k y 100k
seguidores



Entre 10k y 100k
seguidores



MEJORAR IMAGEN

Fotos Profesionales Se usan las fotos para diseños profesionales



SÉ TU
PROPIA

ESTRELLA



DISEÑOS GRÁFICOS

CANVA
DISEÑO

PROFESIONAL



DESCONOCIDO COMUNIDAD CLIENTE

PROCESO DE CALENTAMIENTO DE UN CLIENTE

Desconoce
completamente la

marca, el negocio y la
especialista

Se interesa y forma
parte de nuestra

audiencia

Se decide por la
compra y se

convierte en un
cliente recurrente

(*) Llevamos al cliente a través de un flujo que nosotros creamos previamente



DESCONOCIDOS SALIENTES NOVIOS

EJEMPLO: ENAMORAMIENTO



¿POR QUÉ NOS QUEREMOS SALTAR
LAS ETAPAS E IR DIRECTO A LA VENTA?

NO



VENTA EN 1 DÍA

1ER DÍA QUE SE
CONOCEN.... 

SE CASAN



DEBEMOS ENAMORAR AL CLIENTE



CALENTAMIENTO DEL PERFIL



EMBUDO DE VENTA



TIPOS DE CONTENIDO A CREAR

ETAPA 1: ATRACCIÓN
Cuando el cliente nos conoce por primera vez
No hay segundas oportunidades para primeras impresiones
Contenido educativo y contenido divertido
Comunicación muy amena e informal
Gran alcance, genera viralidad
A los clientes les gusta aprender (si es gratis mucho mejor)
Cuando enseñas algo te prestan todo su atención



VIDEOS DIVERTIDOS



VIDEOS EDUCATIVOS



TIPOS DE CONTENIDO A CREAR

ETAPA 2: CALENTAMIENTO (REMARKETING)
El cliente ya nos identifica y sabe la marca
Ya nos volvemos mas serios y profesionales
Intentamos impactar muchas veces en la mente del cliente
Mostramos fotos y videos de nuestros trabajos
Mientras mas perfectas sean nuestras fotos, mas impacto tendremos
Fotoso y videos simples, pero que trasmitan mucho valor
Buscar modelos para crear contenido (por canje o por pago)



FOTOS Y VIDEOS DE CALENTAMIENTO



FOTOS Y VIDEOS DE CALENTAMIENTO



FOTOS Y VIDEOS DE CALENTAMIENTO



FOTOS Y VIDEOS DE CALENTAMIENTO



TIPOS DE CONTENIDO A CREAR

ETAPA 3: VENTAS (CIERRE)
Contenido directo a la venta
Promociones, descuentos, fecha limite, cupos limitados
Puede poner precio o no puedes ponerlo
Venden muy bien los flyers (diseños gráficos)
Venden muy bien videos mostrando el local lleno
Venden muy bien los videos de los servicios muy sencillos
Si dan curso, vende muy bien los videos explicando todo el contenido del curso



FOTOS Y VIDEOS DE CIERRE DE VENTAS



FOTOS Y VIDEOS DE CIERRE DE VENTAS



FLYERS Y FOTOS PARA CIERRE DE VENTA



CIERRE DE VENTA POR WHATSAPP

1. Descuento válido solo por hoy
2. Solo tengo 5 cupos disponibles y 3 ya
estan llenos
3. Regalo exclusivo por hoy



VIDEO INFLUENCIADORES



ESTRUCTURA DE VIDEO DE VENTAS

1. Promesa gancho

2. Descripción del
tratamiento

3. Invitación a salón 
y lugar



PROFESIONALIZAR LA VENTA

1. Solucionar un problema
2. Facilitarle la vida al cliente
3. Darle placer al comprar



PALABRAS CLAVE SERVICIOS

El tratamiento mas demandado1.
Esta nueva tecnólogia2.
Sin dolor3.
Resultados desde la primera sesión4.
Evaluación gratuita5.
No creerás los resultados6.
No hagas esto, si quieres conseguir esto7.



PALABRAS CLAVE CURSOS

Un curso paso a paso y desde cero1.
No estas sola, incluye acompañamiento2.
Cientos o miles de alumnas han estudiado3.
Es un método probado y que funciona4.
No necesitas tener experiencia5.
Puedes trabajar desde el primer día6.
Incluye guía, kit de regalo, video grabado, etc7.



PALABRAS CLAVE PRODUCTOS

Delivery incluido1.
Envío el mismo día2.
Productos con garantía3.
Incluye regalo por tu compra4.
Precios por mayor5.



TRÁFICOPRODUCTO +
¿SE ACUERDAN DE ESTA DUPLA?



¿Y DEL EMBUDO DE VENTAS?



PUES AHORA LOS UNIMOS



EMBUDO BÁSICO



EMBUDO COMPLEJO



INTELIGENCIA ARTIFICIAL



https://chat.openai.com/







CONFIGURACIÓN WHATSAPP BUSINESS




